Pautomotive

n gestionale in grado di mo-

nitorare e facilitare le opera-

zioni legate al commercio nel
mercato aftermarket automotive.
Questo ¢ quanto offre Informatica
Centro, presente sull’intero territorio
nazionale attraverso partner e consu-
lenti, da sempre attenta al mondo del-
la distribuzione con progetti software
mirati ai vari settori merceologici.
Sulla base dell’ERP (Enterprise Re-
source Planning) sviluppato intorno
al 2000, Informatica Centro ha pre-
sentato ad Autopromotec una versio-
ne realizzata con nuovi fool, realizza-
ti in due anni di lavoro. La nuova so-
luzione software si chiama WH&RE
Automotive ERP ed ¢ specializzata
per il mondo distributivo automotive
e aftermarket. Ce ne ha parlato Fran-
co Perucci, amministratore delegato
della societa marchigiana.

In cosa consistono le novita della
nuova versione?

I nuovi tool hanno reso possibile la
realizzazione di una grafica molto
evoluta, che permette di navigare ve-
locemente tra i molti dati disponibili.
Particolarmente interessante 1’intera-
zione totale con il mondo Microsoft
Office, che semplifica 1’utilizzo per
I’utente.

WH&RE Automotive ERP vuole co-
prire a tutto campo le esigenze di
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un’azienda tipica del settore: abbia-
mo infatti realizzato una integrazione
con TecDoc, presentata come novita
ad Autopromotec, sia nel gestionale
WH&RE Automotive ERP sia nella
nuova soluzione per il commercio
elettronico sviluppata in Micro-
soft .net. In entrambe le soluzioni
TecDoc lavora internamente: si
puo, per esempio, fare la ricerca su
TecDoc dal gestionale e arrivare
all’estrazione delle cross referen-
ce richieste. Tutti i prodotti che sa-
ranno trovati nel database di
WH&RE Automotive ERP saran-
no interrogabili e trattabili in mo-
do diretto: vendita, acquisto, of-
ferta. Se il prodotto trovato da
TecDoc non dovesse essere dispo-
nibile della banca dati dell’azien-
da, invece, lo si potra immediata-
mente codificare con un semplice
click.

Come vengono classificati i pro-
dotti?

WH&RE Automotive ERP permette
di classificare prodotti, clienti e for-
nitori in maniera multipla, con un
numero illimitato di livelli. E possi-
bile creare classificazioni ex novo,
utili quando cambiano le esigenze.
Modificare una classificazione gia
esistente, infatti, oltre a essere com-
plicato, puo non essere sufficiente:

WH&RE Automotive ERP,
sviluppato da Informatica
Centro, € un software
gestionale per gli acquisti e
la vendita di parti di
ricambio. Ne abbiamo parlato
con Franco Perucci,
amministratore delegato
dell'azienda.
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una nuova classificazione consente
di espandere a piacimento le parti di
classi e prodotti che hanno bisogno
di essere approfondite in strutture
pit complesse.

Franco Perucci,
amministratore delegato
di Informatica Centro.
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In questo modo si possono anche
classificare clienti e fornitori, o pre-
parare classificazioni specifiche per
il web, gia pronte per essere immes-
se on-line. Approfondire le classifi-
cazioni significa poter fare statisti-
che, e quindi avere piu controllo sul-
la propria attivita.

Il sistema permette anche il con-
trollo di acquisti e costi?
La gestione dei premi e dei contratti
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con i fornitori € uno
dei fiori all’occhiello
del nostro software.
Abbiamo sviluppato
una struttura che rie-
sce a monitorare in
modo preciso le con-

dizioni di acquisto e il
raggiungimento  del

premio; fornitori e
produttori cambiano infatti spesso le
loro modalita di vendita.

WH&RE Automotive ERP ¢ in gra-
do di monitorare anche il costo inter-
no del prodotto, cio¢ il costo com-
prensivo degli sconti e delle maggio-
razioni che non finiscono diretta-
mente sul rigo di fattura, ma che in-
fluiscono indirettamente sul prodot-
to: parliamo di promozioni, premi,
rivalutazioni, spese di trasporto, ec-
cetera. WH&RE Automotive ERP
consente quindi di avere una stima
reale del costo interno, costantemen-
te aggiornata.

In questo modo I’azienda puo valuta-
re se e come attuare promozioni, te-
nendo conto del reale costo del pro-
dotto.

Come funziona la gestione del ma-
gazzino?

Il nostro gestionale permette di attua-
re variegate politiche di reintegro

delle merci compreso il livella-
mento dei magazzini e
consente di gestire la
giacenza per ubicazione.
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dividere la merce secon-

do le liste clienti.

Costituisce inoltre un

Insadine dals 0 peomers 5 pos baire

valido aiuto nel collaudo

merce. In caso ’operatore rilevi la
non conformita della merce in in-
gresso e la segnali attraverso un ter-
minale in radiofrequenza, il sistema,
debitamente parametrizzato, sara in
grado di emettere immediatamente, a
seconda del fornitore, della famiglia
e del tipo di prodotto, il documento

prestabilito dall’azienda: la richiesta
della nota credito, il conto riparazio-
ne presso un centro, la rottamazione,
il sollecito di invio di un altro prodot-
to o altro.

11 tutto in modo totalmente automati-
co, senza 1’ulteriore intervento del-
I’operatore.
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